
Acquisire capacità di selezione mediante corretti sistemi di

audit e di controllo dei costi e delle prestazioni dei nostri

fornitori per poter vincere la sfida competitiva diventa sempre

più importante. Le caratteristiche delle forniture, la ricerca di

nuovi prodotti (materie prime, componenti e servizi), di nuovi

fornitori e di nuovi mercati di fornitura rappresentano abilità e

competenze fondamentali per sviluppare le relazioni di rete

che si instaurano fra le imprese e fornitori e che determinano

in larga parte le prestazioni della nostra impresa verso i suoi

clienti finali

Docente

FLAVIO FRANCIOSI –
Formatore e consulente aziendale per le tematiche inerenti il 

supply chain management, gli approvvigionamenti, i modelli e 

i sistemi di previsione di vendita e la gestione delle scorte

Le strategie di miglioramento delle politiche di acquisto e 

gestione dei fornitori

Le strategie di partnership con i fornitori

Casi ed esempi pratici di progettazione e gestione dei 

sistemi di valutazione  dei fornitori

Destinatari

Imprenditori e responsabili aziendali, responsabili della 

logistica, responsabili acquisti, responsabili di produzione, 

responsabili programmazione della produzione, controller

La ricerca, la selezione e la 
gestione dei fornitori e la 
valutazione delle loro 
prestazioni 

Obiettivi

Contenuti

Valutazione dei rischi di fornitura

Criteri di valutazione dei fornitori in fase di visita ispettiva 

(AUDIT)

Il Total Cost of Ownership: i benefici dell’utilizzo del TCO e 

come sviluppare un sistema TCO

La progettazione, implementazione ed avvio di un sistema 

di valutazione dei fornitori

La qualificazione e la certificazione dei fornitori: strumenti e 

metodologie

Il marketing di acquisto e le sue applicazioni

Il portafoglio acquisti ed il parco fornitori

Criteri di valutazione e scelta del fornitore.

La gestione dei fornitori attraverso i sistemi di valutazione 

delle performance ottenute

Durata

Calendario

Sede

Quota

Info

8 ore

07, 14 giugno (09.00-13.00)

webinar

€. 250,00 + IVA a persona per aziende 

associate Confapi Emilia

€. 280,00 + IVA a persona per aziende 

non associate Confapi Emilia
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